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APRES L'INTERET
.. DES CGV

QUEL EST INTERET DE L’AFFACTURAGE



H FACTOFRANCE

L’AFFACTURAGE
c’'est quoi ?




L’affacturage c’est quoi ?

LE FINANCEMENT L' ASSURANCE-CREDIT

LA GESTION
Financement immédiat des Protection contre les impayés
factures clients (quelques clients a 100% Externalisation des taches

minutes a 24h) administratives

- Pas de délais de carence .
+ Relance avant echéances

. Fln'oncem.en’r seplerenie ’ Rembourseme,n’r G 100% + Réduction des retards
* Suif la croissance de - Demandes / réponses de - Transformation de charges fixes
I'entreprise garantie en ligne en charges variables
- Relation dématérialisée instantanées * Processus optimisés
v v v
Accélére la croissance de Sécurise le développement et facilite Réduit les colts de gestion
I'entreprise grdce a un financement la recherche de nouveaux clients du poste clients

souple et déplafonné J J J




H FACTOFRANCE

L' AFFACTURAGE,
COMMENT CA
MARCHE ?




Deux grandes familles de produits

UN PREAMBULE INCONTOURNABLE : NOUS ACHETONS DES FACTURES

LA FAMILLE DES CONTRATS CLASSIQUES OU « FULL FACTORING »

Une offre couvrant ’'ensemble des services

= La gestion : suivi des factures, détection des litiges, relance, contréle des supports de reglement, recouvrement
amiable et contentieux, encaissement, imputations et lettrage des réglements...

= L’assurance-crédit : contre les risques d’insolvabilité présumés ou avérés
= Le financement : une avance de trésorerie pouvant atteindre 95% du montant des factures achetées

LA FAMILLE DES CONTRATS SUR MESURE

Une offre adaptée a des besoins spécifiques reposant sur un mandat de gestion

= Les factures sont « notifiées » ou non (contrats dits confidentiels)

= Le client conserve la relance et le recouvrement des factures et/ou I'encaissement et I'imputation des réglements




La cible

Enireprises)

« De la microentreprises et TPE
* Aux grands groupes
intfernationaux

« En passant par les PME et les ETI

Secteurs )

BtoB
Bto A
Industrie manufacturiere

Constfruction (matériaux)

Commerce de gros

Transports

Informatique et communication

Services aux entreprises )

Nature des
prestations )

exigibles

infervention sur les créances en
germes, créances fractionnées,

situations intermédiaires

- Créances certaines, liquides et

+ Par exception et au cas par cas,

)

“ Taille de |I'entreprise et secteur
) d’activité sont secondaires

Ce qui compte...

- C’est la nature et la qualité des factures,

- C'est le process qui les gere de la naissance au paiement

- C’est la qualité des « acheteurs »

.




Typologie des clients
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Moins de 10%
40% des encours financés des clients mais
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ETI + GE financés
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L’affacturage en bref...

C'est une solution de financement et de gestion du poste clients de plus en plus prisée par
les entreprises.

Elle occupe la 1ere place des sources de financement court terme devant le découvert
bancaire.

L'affacturage est une solution flexible. Elle s‘adapte a tous les cycles de vie de l'entreprise :
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International




pJecome A yotre disposition

Julie LECOMMANDEUR

Ingénieure d’affaires
M +33659732093
julie.lecommandeur@factofrance.com
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